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preuves sociales

Témoignages

 chiffres 

 URGENCE & RARETÉ

"Plus que 3 places"

"Gagnez 2h/jour"
 pas "Logiciel rapide"

BÉNÉFICES >
CARACTÉRISTIQUES

 "Vous allez" 
pas "Nous proposons"

 PARLEZ AU "VOUS"



Titre accrocheur ? 

Histoire/exemple concret ? 

Preuve sociale ajoutée ?

qui est le “vous”?

Bénéfice dès la 1ère phrase ? Urgence/Rareté ?

Relu à voix haute ?

Call-to-Action CLAIR ?

Question choc → Bénéfice → Preuve sociale → CTA + Urgence 

Exemple : Trop de temps perdu ? → Gagnez 2h/jour… → 500+ utilisateurs  → Essai gratuit 48h

Titre : Bénéfice en temps sans objection  

Structure:

Problème → agitation →solution → preuves →cta

 

TEMPLATES PRÊTS À L'EMPLOI

CHECKLIST AVANT DE PUBLIERCHECKLIST AVANT DE PUBLIERCHECKLIST AVANT DE PUBLIERCHECKLIST AVANT DE PUBLIER

Vous en avez marre de problème ?

Voici comment solution en temps.

Preuve → CTA

Objet : Problème ?

Email de vente

avant de publier

Page de vente

Pub courte

lamitcopy.fr/copywriting-pour-les-nuls 

lamitcopy.fr/copywriting-freelance

contact@lamitcopy.fr 

https://lamitcopy.fr/copywriting-pour-les-nuls/
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